NEW NORDIC

Kvartalsrapport januari — mars 2007

for New Nordic Healthbrands AB (publ)



1 januari - 31 mars 2007

1 januari - 31 december 2006

Nettoomsdttning 45,1 mSEK Nettoomsattning 198,2 mSEK
Rérelseresultat fére avskrivningar (EBITDA) 1,6 mSEK Rérelseresultat fére avskrivningar (EBITDA) 8,4 mSEK
Rorelseresultat 0,8 mSEK Rérelseresultat 6,2 mSEK
Vinst per aktie 0,02 SEK Vinst per aktie 0,21 SEK
Vinst per aktie EBITDA 0,25 SEK Vinst per aktie EBITDA 1,48 SEK

Héndelser under perioden

¢ Omsdttningen har dkat med 7% jamfart med fsrsta kvartalet 2006

e Anslutning till First North i januari 2007 med &ver 1 000 nya aktie-égare och en 8kning av det egna kapitalet till 55 mSEK.

e Etablering av dotterbolag i Ryssland, Italien, Holland och Spanien och dérmed finns New Nordic i 24 lénder.

* Lansering av var nya hélsodryck — Daily Detox™ — i Danmark och England.

¢ Lansering av Christian Bergman™ “nutricosmetics - beauty range” i Finland.

e Forstirkning av samarbetet med hélsobutikkedjan Matas i Danmark dér New Nordic valts till en av tva exklusive partnerleve-

rantorer.

Framtida utveckling

e Fortsatt fokus p& internationalisering. Nérmast genom lanseringar i Turkiet, Ryssland, Holland, Italien och Spanien under kom-

mande 6 mé&naderna, samt en geografisk expansion till nya omraden i Kina.

Héndelser efter periodens utgéng

¢ Samarbetsavtal med den rikstéckande kedjan Boots i England kring lanseringen av Christian Bergman hudvérdskapslar.

e Etablering av filial i Polen f5r lansering av Daily Detox™ under Q2.



Kommentarer fran verkstallande direktoren

I'slutet pa januari genomfordes en lyckad emission och en
listning pa First North i Stockholm. Det har gett oss finan-
siella muskler och flexibilitet att accelerera vart arbete pa
att internationalisera New Nordic. Vi har i perioden verk-
ligen tagit tag i denna process.

Vi har under arets forsta kvartal uppnatt en omsit-
tning pa 45,1 mSEK vilket innebér en tillvixt pa 7% i
forhallande till var uppskattning {6r motsvarande period
2000.

I Danmark blev forhandlingarna med den dominerande
detaljhandelskedjan Matas genomférda och New Nordic
har valts till en av bara tva partnerleverantorer pa hilso-
produktomradet, vilket ger oss riktigt bra méjligheter
framover i Danmark.

Resultatet har paverkats av uppstartskostnader men
dar vi forvantar oss intikter de kommande sex manaderna.
I kvartalet har vi paborjat distributionen av var nya hél-
sodryck — Daily Detox™ — i Danmark och England. De
forsta indikationerna fran marknaden ar lovande med
bland annat distribution pa 7-eleven i Danmark. I Polen
har vi etablerat en filial for att lansera Daily Detox™.

Vara nya hudvardkapslar Christian Bergman™ blev

under forsta kvartalet introducerade i Finland. Introduk-

tionen blev vil mottagen av bade handel och konsumenter.
I England, har vi utvidgat vart samarbete med den rik-
stickande kedjan Boots och ingatt avtal om gemensam
lansering af Christian Bergman™ i 600 hundra butiker
fore sommaren.

Vi ser med tillforsikt fram emot den fortsatta interna-

tionella tillvixten inom koncernen.

Karl Kristian Jensen, VD

DAILY DETOX




Verksamhet

New Nordic ar en snabbvaxande och lonsam leverantor av
kosttillskott och naturlikemedel pa den internationella
marknaden. Flera av koncernens varumérken ir kategori-
ledare pa flera europeiska marknader och déarigenom &ar
koncernen pa god vig att na internationell status.

Runt om i varlden inser fler och fler manniskor att ko-
sttillskott och naturlikemedel kan hjélpa till att forlinga
vitaliteten och forbattra livskvaliteten. New Nordic stravar
efter att utveckla vil sammansatta produkter som kan
bidra till ett lingre. aktivare och mer vilmaende liv.

New Nordic har som malsittning att samtliga produk-
ter som levereras ska halla hog kvalitet, vilket gor att kon-
cernens logotyp, Silvertradet, ses som en kvalitetsstim-

pel.

New Nordics fokus pa forskning och utveckling har bidra-
@it till att positionera New Nordic som en ledande innova-
tor inom egenvardsbranschen. New Nordics fokus pa forsk-
ning och utveckling har bidragit till att positionera New
Nordic som en ledande innovator inom egenvardsbran-
schen.

New Nordic kommer att fokusera pa tillvixt for att
utnyttja den unika marknadssituation som finns just nu
och under de kommande aren. New Nordics strategi dr
langsiktig och dven om att New Nordic ocksa fokuserar pa
att skapa ett bra rorelseresultat, sa prioriteras tillviixten

hogst.

Forsaljning och marknadsutveckling

Omsittningen {or forsta kvartalet 2007 uppgick till 45.1
mSEK. Det dr en volymokning med 7 procent i férhallande
till var uppskattning for motsvarande period 2006. Till-
saxten ar framst relaterad till en svagare omsétining i
Danmark, Sverige och Norge beroende pa strukturella {6r-
indringar hos vara stora kunder, neddragning av var egen
marknadsforing i perioden samt f6rskjutningar i kampan-
jeriforhallande till samma period forra aret. Vi tror de tre
Skandinaviska linderna kommer att utveckla sig positivt
framéver.

Generellt ser vi en stigande trend f6r hilsa och egen-
vardsprodukter och en stigande efterfragan. Utvecklingen
pa andra etablerade marknader som England, Polen och
Baltikum gar bra. Det dr speciellt upplyftande att Finland
och Kanada gar mycket bra och visar 6verskott mindre dn
12 manader efter lansering. Aven Kina utvecklas bra. For-
siljningen gar framat manad efter manad och vi expande-
rar geografiskt fran Shanghai och Beijing till ny omraden

i Kina.

Vi ser under de ndrmaste sex manaderna fram emot lanse-
ringen pa de stora marknaderna Turkiet, Ryssland, Italien,
Holland och Spanien. Vi har det senaste halvaret arbetat
hart for att etablera oss pa dessa marknader som vi riknar
med utgor en potential pa sammantaget 150-200 mSEK,
pa fem ars sikt.

Vara produkter séljs i apotek, drugstores, hilsoaffirer,
stormarknader och med lanseringen i kvartalet av Daily
Detox sprids var distribution nu dven till “convenience
stores” som till exempel 7-eleven. Vi har idag 6ver 30 000
aterforsaljare. Genom ett nytt partneravtal i Danmark med
Matas, lansering av vara produkter i de vilrenommerade
varuhusen Harvey Nicols i England och ett ndara samarbete
med Boots i England avseende lanseringen av vara nya
hudvardskapslar under varumérket Christian Bergman
har vi ytterligare starkt vart samarbete med de bista ked-

jorna.



Utvecklingen i vara varumarken

Utvecklingen ér positiv f6r New Nordics existerande varu-
miéirken och den internationella expansionen stiarker verk-
samheten dag for dag.

Under kvartalet introducerades Daily Detox i Danmark
och England. Mottagandet har varit vildigt positivt och
bolaget forvintar sig mycket av denna produkt i framtiden.
Marknaden for funktionella hdlsodrycker véixer kraftigt i
Europa och Daily Detox ér den f6rsta produkten av sitt
slag, i detta segment. Omséttningen fran Daily Detox ar
fortfarande liten, men New Nordic férvintar sig att {orsalj-
ningen kommer att stiga i takt med att vi far distribution
pa fler och fler butikskedjor runt om i Europa.

Bolaget har ocksa lanserat sitt nya varumiérke inom
"nutricosmetics” - Cristian Bergman™. Markanden {6r
nutricosmetics vixer kraftigt i hela virlden. New Nordics-
storsta konkurrenter ar Inneov fran 1.’Oreal/Nestlé och
Imedeen fran Ferrosan. Christian Bergman dr en langsik-

tig investering i ett marknadssegment i tillvaxt.

& Christian

& Chiristian
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Resultatrakning, Bokslutkommuniké

(kSEK) 1 januari - 31 mars 2007 1 januari - 31 december 2006
Nettoomséttning 45105 198 210
Kostnad sélda varor -13 423 -56 983
Bruttoresultat 31682 141 227
Personalkostnader -6 397 -17 504
Ovriga externa kostnader 23727 -113 981
Jamfsrelsestérande poster 0 -1379
Rérelseresultat fore avskrivningar (EBITDA) 1558 8363
Avskrivningar -760 -2193
Rérelseresultat (EBIT) 798 6170
Réntor och &vriga finansiella poster 216 -740
Resultat efter finansiella poster 582 5430
Periodens skatt -428 -3 478
Minoritetsintressens resultatandel 0 -791
Periodens resultat 154 1161
Aktier 6195 200 5659 200
Resultat per aktie, SEK 0,02 0,21
Resultat per aktie EBITDA, SEK 0,25 1,48




Balansridkning, Bokslutkommuniké

(SEK) 31 mars 2007 (SEK) 31 mars 2007
Tilgangar Eget kapital och skulder
ANLAGGNINGSTILLGANGAR EGET KAPITAL 55 406
Immateriella anléggningstillgéngar 17 288 Avséttningar for skatter 4760
Materiella anléggningstillgéngar 6179 Langfristiga skulder - réntebdrande 5416
Finansiella anléggningstillgéngar 4366 Korfristiga skulder — réntebdrande 7 676
Summa anléggningstillgangar 27 833 Korfristiga skulder — icke rdnteb&rande 28 967
Summa kortfristiga skulder 36 643
OMSATTNINGSTILLGANGAR SUMMA EGET KAPITAL OCH SKULDER 102 225

Varulager 30787
Kortfristiga fordringar 24780
Kassa och bank 18 825
Summa omséttningstillgangar 74 392
SUMMA TILLGANGAR 102 225

Forandring i eget kapital

(kSEK) 1 januari - 31 mars 2007 Aktiekapital Fritt eget kapital Summa eget kapital
Ing&ende balans 5659 22 526 28185

Nyemission 536 29 480 30016
Emissionskostnader 0 -3170 -3 170
Omrékningsdifferens 0 220 220
Periodens resultat 0 155 155
Utgaende balans 6195 49211 55406



Kassaflodesanalys, Bokslutkommunikeé

(kSEK) 1 januari - 31 mars 2007

DEN LOPANDE VERKSAMHETEN

(kSEK) 1 januari = 31 mars 2007

INVESTERINGSVERKSAMHETEN

Rérelseresutat 798 Férvary immateriella anléggningstillgéingar -685

Forvéry av materiella anlaggningstillgéngar -1 241
Justeringar fér poster som inte ingar i kassaflédet Férandring l&ngsiktiga fordringar -1 396
Avskrivningar 760 Kassafléde fran investeringsverksamheten -3322
Ovriga justeringar 359

1917 FINANSIERINGSVERKSAMHETEN

Féréndringar langfrisiga skulder 3518
Erhéllen rénta 11 Nyemission 30016
Erlagd réanta 227 Lamnad utdelning 0
Betald inkomstskatt -619 Kassafléde fran finansieringsverksamheten 33534
Kassafléde fran den I6pande verksamheten
fore forandringar av rérelseskapital 1082 Férandring av likvida medel 12 690

Likvida medel vid arets slut 6135
Férandringar i rérelsekapital Likvida medel vid periodens slut 18 825
Okning/minskning av varulager -3872
Okning/minskning av fodringar 2
Férandring av kortfristiga skulder -14 735
Kassafldde fran den I6pande verksamheten -17 523




Nyckeltal och definitioner

(kSEK) 1 januari - 31 mars 2007 (kSEK) 1 januari - 31 mars 2007
Nettoomsdttning 45105 Bruttomarginal, % 70,2
Bruttoresultat 31 682 EBITDA, % 3,5
Rérelseresultat fére avskrivningar (EBITDA) 1558 Rérelsesmarginal, % 1,8
Rorelseresultat 798 Vinstmarginal, % 1,3
Resultat efter finansiella poster 582

Antal anstdllda, medeltal 49
Balansomslutning 102 225 Antal anstéllda, periodens slut 52
Avkastning pd sysselsatt kapital, % 1,25 Nettoomséttning per anstalld 921
Avkastning pé eget kapital, % 0,28 Bruttoresultat per anstdlld 647
Eget kapital 55 406 Resultat per anstélld 12
Soliditet, % 54,2
Skuldsattningsgrad 0,85 Genomsnittligt antal aktier under &ret 5927100

Antal aktier vid periodens slut 6195 200
Réntetdéckningsgrad, ggr 3,56 EBITDA per aktie, SEK 0,25
Investeringar -3322 Resultat per aktie, SEK 0,02
Kassafléde fran den I16pande verksamheten -17 523 Eget kapital per aktie, SEK 8,94

Kassafléde fran finansieringsverksamheten 33534

Bruttoresultat: New Nordics bruttoresultat @r Bolagets
nettoomsdttning med avdrag fér kostnader till New Nordics
leverantérer.

Soliditet: Eget kapital i procent av balansomslutningen.

Skuldséattningsgrad: Kvoten mellan samtliga skulder och
eget kapital.

Réntetdckningsgrad: Resultat efter finansnetto plus finansiella
kostnader dividerat med finansiella kostnader.

Avkastning pa eget kapital: Resultat efter skatt i procent
av eget kapital vid periodens slut.

Sysselsatt kapital: Balansomslutningen minskad med icke
rantebdrande avsattningar och skulder.

Avkastning pa sysselsatt kapital: Resultat efter finansnetto
plus finansiella kostnader dividerat med sysselsatt kapital.

Investeringar: Investeringar i materiella och immateriella
anlaggningstillgangar.

Bruttomarginal: Bruttoresultatet i procent av nettoomsat-
tningen.

EBITDA marginal: Rérelseresultat fére av- och nedskrivningar
i procent av nettoomsattningen.

Rérelsemarginal: Rérelseresultat efter av- och nedskrivningar
i procent av nettoomsattningen.

Vinstmarginal: Resultat efter finansiella poster i procent
av nettoomsattningen.

Nettoomsattning per anstélld: Nettoomséttning dividerat
pd genomsnittligt antal anstdllda.

Bruttoresultat per anstdlld: Bruttoresultat dividerat p& gen-
omsnittligt antal anstéllda.

Resultat per anstalld: Resultat efter finansiella poster dividerat
p& genomsnittligt antal anstéllda.

Resultat per aktie: Resultat efter skatt dividerat med gen-
omsnittligt antal aktier.

Eget kapital per aktie: Eget kapital dividerat med antal
aktier vid periodens slut.
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Aret ackumulerat Q1 2007

(kSEK) 1 januari - 31 mars 2007
Nettoomsdttning 45105
Rérelseresultat fére avskrivningar (EBITDA) 1558
Rérelseresultat (EBIT) 798
Resultat efter finansiella poster 582

Bruttomarginalen uppgick till 31 682 kSEK vilket mot-
svarar 70,2 procent. Resultatet efter finansnetto var 582

kSEK. EBITDA uppgick till niistan 3.5 procent av omsét-

kortfristiga skulder -14 735 kSEK och 6kning i varulager
-3 872 kSEK . Kassaflode fran investeringsverksamheten
ar - 3 322 kSEK och kassaflodet fran finansieringsverk-
samheten dr 33 534 kSEK varav 30 016 kSEK utgérs av
skulder. Positivt kassaflode fran den lopande verksamheten
utgor 1 082 kSEK fore forandringar av rorelsekapital.

Eget kapital uppgick per den 31 mars 2007 till 55 406
eller SEK 8,94 per aktie. Soliditeten vid periodens utgang
uppgick till 52,4 procent.

tningen och ar ligre dn den langsiktiga malsiattningen. Medarbetare
EBITDA ér kraftigt influerad av stora startkostnader i nya (Anal) 31 mars 2007
marknader. Rorelseresultatet uppgick till 798 kSEK.
Totalt genomsnittligt antal under perioden 49
Totalt antal vid periodens slut 52
Investeringar
(kSEK) 1 januari - 31 mars 2007
Immateriella tillgéngar 17 288 Moderbolaaet
~
Materiella tillgangar 6179 Moderbolagets nettoomséttning var 1 109 kSEK under-

Investeringar i immateriella tillgdngar avser framst varu-
miérket BioDrain (6 860 kSEK) och forviry av siljrittig-
heterna till Dermyn (5 150 kSEK) i Sverige, Finland, Bal-
tikum och Vitryssland. Balanserade utvecklingskostnader,

etablering pa nya marknader, motsvarar 4 878 kSEK.

Finansiell stéllning och likviditet

(kSEK) 31 mars 2007
Likvida medel 18 825
Soliditet, % 54,2
Eget kapital 55 406

Koncernens likvida medel uppgick per 31 mars 2007 ill
18 825 kSEK. Lagervirdet uppgick till 30 787 kSEK. Ok-
ningen av varulagret f6rklaras av forberedelse {or produkt-
lanseringar pa nya marknader.

Koncernens kassaflode fran den [6pande verksamheten

uppgick till - 17 523 kSEK som utgérs av forandring i

aret. Omséattningen dr relaterad till dotterbolagens betal-
ning av en sa kallad "management fee” relaterad till det

enskilda dotterbolagets nettoomsittning.

Vésentlig héndelser efter perioden
New Nordic har ingatt ett avtal med Boots i England om-
kring gemensam lansering av Christian Bergman i ungefir

600 Boots-butiker 6ver hela England.

Transaktioner med nérstaende
Det har inte férekommit nagra vésentliga transaktioner

med nérstaende under perioden.

Redovisningsprincipper

Denna rapport har upprittats i enlighet med Arsredovis-

ningslagen, Bokforingsndmndens allmédnna rad.
Uppgifter fran motsvarande period foregiaende ar kan

viinte presentera da koncernen inte var organiserad sasom

idag. Jamforelsetal blir dirfor inte relevanta, daremot re-

dovisar vi helaret 2006 som referens.



Kommande rapporttillféllen

Deldrsrapport januari — juni 2007 22 augusti 2007

Delérsrapport januari — september 2007 22 november 2007

Bokslutskommuniké 2007 28 februari 2008

For ytterligare information kontakta:

Karl Kristian Jensen, VD

kk@newnordic.com

Denna rapport har ej granskats av bolagets revisorer.
Malmé den 16 maj 2007

New Nordic Healthbrands AB

Styrelsen
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